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ACHETEUR TECHNIQUE INTERNATIONAL

Une formation a TEMPS PLEIN + Entreprise 900h
dont 300 h de stage en entreprise

Pour salarié dans le cadre du congé individuel de formation, sur plan de formation ou en

actions de professionnalisation

Janvier a mi- juillet

Une formation en ALTERNANCE 250 h

Pour salariés des services ACHATS : dans le cadre du plan de formation, en congé

individuel de formation ou en actions de professionnalisation.

2 jours par semaine (lundi et mardi) Janvier a mi-mai

Accompagnement a la VAE 18h
Transformez votre expérience en dipldme

Pour salariés ayant plus de 3 ans d’expérience dans le domaine des Achats :
Aprés validation du livret 1, aide a I'élaboration du livret 2 grace a nos méthodologues et
experts métiers

Public
cadres, ingénieurs, techniciens possédant

Au minimum un niveau Bac+2 dans le secteur commercial
Une expérience professionnelle en milieu industriel (minimum 3 ans),

Une bonne maitrise de I'anglais, maitrise des outils en bureautique
Sélection sur dossier et entretien

Jury de Validation
Octobre de chaque année

Lieu de la formation
Lycée Louis Armand 321, rue Lecourbe 75015 PARIS

Evaluation
Evaluation en centre et en entreprise
Présentation et soutenance d'un mémoire devant un jury de professionnels.

OBJECTIFS
Développer des compétences Achats au niveau national et international
Elaborer la stratégie Achats : prospection, gestion, négociation
Assurer l'interface entre les différents partenaires de I'Entreprise.

CONTENU
Marketing et stratégies d'achats
Savoir négocier dans le cadre international
Maitriser le portefeuille fournisseur et les approvisionnements
Maitriser les outils d'information Achats
Droit privé et pratiques des marchés publics
Méthodologie et communication professionnelle

LES ATOUTS DE LA FORMATION

Validation avec un titre certifié de niveau Il inscrit au Répertoire National des
Certifications depuis le 14 janvier 2007  www.cncp.gouv.fr

Formation délivrée depuis 1992

Formation animée par des formateurs - consultants spécialisés et des professionnels
des Achats

85 % de taux de réussite

Perspectives professionnelles intéressantes : évolution vers des postes de
responsable Achats

lls participent a nos jurys de validation :
Air France, Renault, EADS, Thalés, les Musées Nationaux, Total etc.


http://www.cncp.gouv.fr/

